dant, leur consommation dépend de fagon
cruciale du développement de |'offre, qui
permet ensuite 'émergence de nouveaux
modes de vie.

Les services de télécommunication
représentent la plus grande partie du poste
«communication ». Leur part dans les
dépenses de consommation a connu une
progression en deux étapes, sous I'impul-
sion des volumes consommés : une pre-
miére dans la seconde moitié des années
1970, de 0,5 % & 1 %, avec la mise en
ceuvre du plan de rattrapage du téléphone
et une seconde au début des années 2000,
de 1,2 % 4 1,8 %, avec le développement
d'Internet et de la téléphonie mobile. Les
dépenses pour I'équipsment en matériel
téléphonique et télécopieurs ont représenté
une part croissante des dépenses jusqu’en
2000, mais, tout comme'celle de ['utilisation
des services postaux, elle n'a jamais
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dépassé 0,2 % des dépenses totales : la
progression vertigineuse des volumes
consommés (16 % en moyenne par an
depuis 1980) ne se traduit pas par une pro-
gression équivalente des montants dépen-
sés, du fait des baisses de prix.

La progression de la part des dépenses
de santé dans les dépenses de consomma-
tion a progressé essentisllement entre 1984
(1,9 %) et 1994 (2,6 %), dufaitde lahausse
plus vive des prix durant cette période.
Cependant, la consommation en volume est
portée par trois éléments. Le progrés génére
dés traitements ou les rend accessibles finan-
cidrement, I'amélioration du niveau de vie
général modifie les attentes en matiére de
santé et I'allongement de la vie crée de nou-
veaux besoins. Au total, les évolutions de
la consommation dépendent de celles des
modes de vie, mais aussi de celles du revenu
etdel'offre de biens et services. W

Sil'on se rappelle la violence des inéga-
lités sociales qui persistaient encore au
milieu du xxe siécle, la France d'aujourd’hui
ressemble sans doute & un tout autre
monde. De nombreux sociologues, en
Europe et ailleurs, se sont penchés sur les
mutations de la structure sociale au cours
de ce demi-siécle et, pour une partie peut-
8tre majoritaire d'entre eux, la disparition de
lalutte des classes et celle des classes elles-
mdmes apparaissent comme une évidence.
Toutun ensemble d'évolutions contribuent
a donner une assise a cette idée ! I'ex-

Louls Chauvel
Sociologue

pansion du tertiaire, la baisse du nombre
des ouvriers, |'expansion des catégories
moyennes et supérieures du salariat et |'élé-
vation des niveaux de dipléme.

Pour autant, I'analyse de la structure
sociale actuelle conduit a s'interroger. En
effet, ce qui paraissait si évident naguere, aux
temps de la croissance rapide des Trente Gilo-
rieuses (1945-1975), apparait aujourd’hui
assez problématique. Il est donc important
de réévaluer tout un ensemble de diagnos-
tics portant sur les inégalités, les frontidres
sociales, le bien-&tre et la précarité.
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sont plus controversées. Ce qui pouvait étre
vrai naguére, lors des Trente Glorieuses
[Fourastié, 1979] oude ce que Henri Men-
dras [1988] a appelé la « seconde révolu-
tion francaise » (1965-1984), pourrait ne _u_cw.
I'étre. Les « professions intermédiaires », qui
désignent les cadres B de la fonction
publique etles équivalents du privé, les ﬂ.wo:.
niciens, les travailleurs sociaux, les infirmiers,
les instituteurs et assimilés, ont longtemps
incarné les « classes moyennes » au sens oU
I'on employait ce vocable vers 1 oqo.. Désor-
mais, cette catégorie stagne, consequence
notamment du déclin des recrutements de
titulaires de la fonction publique de prés d'un
tiers en vingt ans [Chauvel, 2006 ].

Les cadres sont la seule CS en nette
expansion. L'aspiration vers le haut semble
avérée. Néanmoins, certains analystes ont
fait valoir la différence qui existerait entre le
fait d'étre cadre en 1964 lorsque la caté-
gorie pesait pour 5 % de 'emploi, et en

2005 ol elle en représentait 14 %, consa-
crant une certaine « banalisation ». Pour
autant, il existe des capacités inédites d'en-
richissement des cadres les plus aisés,
notamment pour une minorité de cadres de
direction stratégique de grande entreprise
qui peuvent (sans certitude) s'insérer dans
les rangs des titulaires de grandes fortunes
vial'intéressement et les stock optibns. Par
ailleurs, la dynamique de croissance des
cadres par génération a connu un ralentis-

sement majeur. C'est ainsi que, de la |

cohorte née en 1930 a celle née en 1945,
la proportion de cadres dans la vov:_.mzo:
a doublé tandis que, pour un méme inter-
valle de quinze ans, on observe une quast-

stagnation de la cohorte née en 1945 acelle |

de 1960 [Chauvel, 2002]. L'expansion des
cadres correspond au vi sement de la

catégorie et non a une expansion claire des |

_

- 4.
recrutements. Vraie sur le long terme, I'ex-

pansion des catégories supérieures est plus

Part des CSP dans la population active
(1970-2005, en % du total)
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Classes ou strates sociales 2:

Le syntagme « classe sociale »apeua
peu disparu du vocabulaire des analystes
de la société frangaise, alors qu’il était
omniprésent dans la sociologie des
années 1970. Qu'entend-on parla ? En
France, comme ailleurs, deux grandes
acceptions s'opposent.

D'une part, dans le cadre d'une socio-
logie marxiste, le mot « classe sociale » fait
référence a un groupe totalisant défini
conflictuellement dans la sphére écono-
mique par la propriété des moyens de pro-
duction {ou par son absence), fortement
marqué d'un point de vue objectif (niveaux
et modes de vie) comme subjectif (classe
consciente de son identité), et dont les
conflits d'intérét avec les autres classes (la
lutte des classes) apparaissent a I'évidence
dans|'ensemble des rapports sociaux, Dans
cette tradition, les individus sont pour I'es-
sentiel déterminés par leur appartenance
declasse, quidicte leur conduite (holisme).

A I'opposé existe une définition dite
wébérienne, moins exigeante. Dans ce
cadre, la classe n'est pas autre chose
qu'un groupe d'individus a prioriautodé-
terminés, mais partageant du fait de leur
situation les mémes perspectives de vie
(Lebenschancen, en allemand), qué le
sociologue classe ensemble selon ses
propres critéres. Ces groupes peuvent
éventuellement entrer en conflitles uns
avecles autres, mais cette activation de la
lutte des classes n'arien d'une certitude.
EnFrance, dans ce cas, on parle aussi
d'une approche « stratificationniste » ot
les classes sont vues comme des couches
empilées plus ou moins horizontalement.

Par un curieux retournement, la défini-
tion wébérienne permet d'affirmer qu'il
existera des classes sociales aussi long-
temps que des inégalités structurées per-
sisteront, alors que la définition marxiste
a des chances de donner lieu & un dia-
gnostic selon lequel les classes sociales
n'existent plus. Pour sortir de cette contra-
diction, il est possible de proposer la défi-
nition suivante : on parlera de classes
sociales pour des catégories :

1. inégalement situées — et dotées —
dans le systéme productif ;

2. marquées par une forte identité de
classe, dont trois modalités peuvent &tre
spécifiées :

- I'identité temporelle (2a), c'est-a-dire
la permanence de la catégorie, I'imper-
meabilité & la mobilité intra- et intergéné-
rationnelle, I'absence de porosité aux
échanges matrimoniaux avec les autres
catégories (homogamie) ;

— l'identité culturelle (2b), c'est-a-dire
le partage de références symboliques spé-
cifiques, de modes de vie et de fagons de
faire permettant une inter-reconnaissance ;

- I'identité collective (2c¢), a savoir une
capacité a agir collectivement, de fagon
conflictuelle, dans la sphére politique afin
de faire reconnaitre I'unité de la classe et
ses intéréts.

Cette définition présente le double
avantage de fonctionner sur plusieurs
dimensions et de « sortir » de I'opposition
des deux approches traditionnelles en per-
mettant de parler d'une plus ou moins
grande intensité des situations et des dyna-
miques de classe. -L.C.

problématique pour les nouvelles cohortes
d'entrants. i peut en résulter des difficultés
inédites pour les jeunes diplémés des
classes populaires [Beaud, 20017], lesquels
éprouvent souvent des difficultés dans leur
trajectoire de mobilité ascendante.

Une « findes ouvriers »

drelativiser

La décroissance des catégories popu-
laires doit pour sa part étre analysée dans
sa complexité. D'une part, le diagnostic
annoncant la « fin des ouvriers » est trés dis-
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cutable : non seulement ils représentent
encore 25 % de la population active (sil'on
n'oublie pas les contremaitres), soit le
groupe le plus nombreux, & égalité avec celui
des employés, mais les traits culturels du
monde ouvrier demeurent [Schwartz,
2002]. La somme des employés et des
ouvriers représente invariablement 60 %
de la population active sur les quarante der-
niéres années. On n'observe donc pas de
disparition des catégories populaires, mais
une tertiarisation (passage des ouvriers aux
employés) et une expansion des sans-
emploi, ce qui ne correspond pas & une
logique d'élévation dans I'échelle sociale.
En conséquence, I'expansion des catégo-
ries moyennes (naguére) et supérieures
(aujourd’hui encore) ne s'est pas faite ala
défaveur des catégories populaires.
L'émergence du chémage est aussi un
phénoméne essentiel. Les chémeurs ne sont
pas & proprement parler une classe ni une
catégorie stable, mais les ignorer pourrait
nous faire perdre de vue les incertitudes
croissantes que certaines catégories de sala-
riés subissent : le chdmage de longue durée
et son halo —I'emploi précaire et différentes
formes d'inactivité — tendent a susciter une
catégorie de « chdmeurs chroniques », sta-
blement déstabilisés, paradoxalement.

Ces risques étant plus grands chezles
moins scolarisés des catégories populaires,
un nouveau groupe social de « désaffiliés »
[Castel, 2009] pourrait émerger et com-
pléter alors les catégories populaires par un
nouvel ensemble, situé en dega de celles-
ci, et préfigurant une underclass dont!'ac-
cés a 'activité professionnelle et a des
sources de revenu stables ferait de plus en
plus défaut. La encore, les nouvelles géné-
rations sont les plus concernées, avec une
croissance de leur taux de pauvreté.

Lafindeladynamique

d’égalisation des revenus

Les analyses rétrospectives sur le moyen
et le long terme montrent I'intensité de I'éga-
lisation des revenus au xx® siecle. Cela
infirme l'idée exprimée voila un siécle par
Vilfredo Pareto selon lequel la courbe de
répartition du revenu connaissait une forme
invariable et universelle. L'écart entre la trés
haute bourgeoisie et la masse de la popu-
lation s'est considérablement réduit, une
premiére fois, au cours de la Seconde
Guerre mondiale, puis dans la période 1965-
1985 [Piketty, 2006]. De 1960 a 1984,
I'évolution de la structure sociale du point
de vue durevenu a été cruciale, notamment
au centre de la répartition ol une classe rela-

Taux de croissance moyen du pouvoir d'achat

du salaire net ouvrier par an

[ |
Taux de croissance du _

PIB réel par habitant _ _

1950-55 1955-60 1960-65 1965-70 1970-75 1975-80 1980-85 1985-00 1990-95 1995-2000 2000-2005
Source : d'aprés INSEE (séries longues sur les salaires et comptabilité nationale).
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Dans aucun autre pays que la France
la statistique sociale officielle n'a donné
lieu & un outil aussi durable et largement
utilisé que les catégories socioprofes-
sionnelles, dont Desrosiéres et Thévenot
[2002], qui participérent & I'équipe
d'élaboration de la nouvelle grille de 1982
dite des «professions et catégories
sociales » (PCS) succédant aux « caté-
gories socioprofessionnelles » (CSP) de
1954, ont établi une histoire succincte de
la construction. La CSP permet de repé-
rer empiriquement, sous une forme neu-
tralisée, une notion assez proche en défi-
nitive de celle de « classe sociale » [voir
encadré p. 83]. Lalogique du regrou-
pement repose sur les conventions
collectives, lesquelles révélent le consen-
tement ou la reconnaissance d'une com-
munauté d'intéréts par les membres des
différents corps de métiers, professions,
niveaux hiérarchiques, etc., au travers des
négociations. L'outil résume ainsi la posi-
tion hiérarchique, le statut (salarié public
ouprivé, indépendant) et le secteur d’ac-
tivité.

Au plus haut degré de synthése, les
CS8Pfont apparaitre six groupes typiques
(les chiffres renvoient a la codification
standard).

1. les agriculteurs ;
2. les artisans-commergants et chefs d'en-
treprise de plus de 10 salariés (les

« patrons ») ;

Les professions et catégories socioprofessionnelles

3. les cadres (dits aussi « cadres et pro-
fessionsintellectuelles supérieures »}, qui
forment I'élite du salariat (plus les profes-
sions libérales) ;

4. les «professions intermédiaires »,
archétype des « classes moyennes », méri-
tent leur nom et apparaissent comme une
catégorie pivot entre dirigeants et routi-
niers, entre expertise et production stan-
dardisée.

5. les employés;

6. les ouvriers, c’est-a-dire les exécutants
du travail congu comme routinier respec-
tivement dans les services et dans I'in-
dustrie.

La polarisation entre cadres et ouvriers
(on devrait plus généralement leur
adjoindre les employés) permet de prendre
la mesure de I'étendue du spectre social,
entre d'une part une population relative-
ment privilégiée de petite taille sans étre
rare (14 % de la population active), et
d’autre part les catégories sociales les
plus modestes. Moins spectaculaire que
la description du gouffre qui sépare I'élite
économique des victimes de I'exclusion
sociale, le repérage des différences entre
ces deux groupes permet de lire la bana-
lité des inégalités structurées par des dif-
férences de ressources économiques ou
de toute autre nature. La standardisation
de cet outil est telle qu'il permet un large
panorama des inégalités au travers de ce
prisme [Bihr, Pfefferkorn, 2008].-L.C. &

tivement homogéne de revenus intermé-
diaires a pu se constituer.

Pour autant, ce mouvement d’'égalisa-
tion a cessé depuis le milieu des années
1880. Ensuite, I'éventail des revenus a sem-
bié s'ouvrir par le haut, tout particulierement
pourles tranches de revenus et de patri-
moines les plus élevées ; en revanche, les
classes moyennes et populaires (repré-

sentant 80 % de la population) ont connu
une stagnation économique. ll semble ainsi
qu'aprés la phase d'enrichissement des
Trente Glorieuses, dont le salariat ale plus
bénéficié, latendance ancienne se soit bri-
sée. Par ailleurs, depuis vingt ans, la crois-
sance moyenne des salaires est trés infé-
rieure au PIB (produit intérieur brut) par
habitant [figure 2].
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Plus encore, lors de la phase d'enri-
chissement des années 1950-1875, la
croissance des revenus, de l'ordre de 4 %
par an, était telle que les groupes sociaux
pouvaient projeter leur avenir dans le sort
des catégories situées au-dessus d'elles.
Pour en dire I'ampleur, au rythme de crois-
sance des salaires d'alors, dansles années
1960, le temps de rattrapage du salaire des
cadres par celui des ouvriers était de I'ordre
d'une trentaine d'années. Pour un jeune

ouvrier, le niveau de vie du cadre était ainsi
accessible  I'aune d'une vie, et pour les
classes populaires, il était normal d'attendre
pour ses enfants un sort sans conteste
meilleur. Depuis 1975, au rythme de crois-
sance du salaire, il faudrait attendre 300 ans
pour parvenir au méme rattrapage. Autre-
ment dit, le simple fait du ralentissement
économique contribue a renforcer des fron-
tieres sociales que la croissance contribuait
aéroder.

moins de 15 ans = 0,5);
des autres;
opulant;

¢. Le 1= déile est le niveau de revenu qui sépare les 10 % les plus pauvres
d. Le 97 décile est celui qui coupe les 80 % les moins riches du dixigme e plus
e. Le 9* décile des individus de 1980 a un niveau de vie valant 186 % cu revenu médian.

Nous supposons ici que les difiérents fractiles de ce fableau se déduisent du pramier par dss
coeficients d'accroissement que nous estimens pour 1984. Depuis 1990, les évolutions sont peu

clalres ;
riches;
le rapport interdécile,

Source : L. Chauvel, 1997, actualisé.

Divergence des critéres objectifs

et subjectifs

Alors que se fait jour une remise en cause
deladynamique ancienne d'égalisation du
point de vue des critéres objectifs permet-
tant de définir des classes sociales dis-
tinctes, une part importante du débat repose
aujourd'hui sur la conscience subjective
des groupes sociaux dont on repére bien
I'érosion. La sociologie postmoderne pose
I'hypothése d'une désagrégation de la struc-
turation en classes. Celle-ci s’opérerait par
le dépassement de la sphére économique
et matérielle qui avait fourni le fondement
dela société de classes par I'émergence
de conflits symboliques. La question perti-
nente aujourd’hui serait celle des appar-
tenances symboliques ol régionalisme, eth-
nicité, différences de genre, préférences
culturelles ou de modes de vie marqueraient

f. Le 19¢ vingtile est celul qui oppose les 95 % les plus modestes zux 5 % les plus
g. L'INSEE introduit en 2005 une rupture de série. Nous n avons tenu compte pour éablir

des appartenances mouvantes et choisies,
comme c'est le cas pour les environne-
mentalistes, antifumeurs, végétariens, Noirs,
etc. [Pakuiski et Waters, 19961].

Méme si ce diagnostic et ses prémices
sont outranciers (les hiérarchies de la société
ne sont en effet pas radicalement bouscu-
lées), il faut prendre en considération ce
changement. Les inégalités suscitaient en
effet naguére une forte activation de la
conscience sociale et des solidarités, alors
que celles d'aujourd'hui laissent la place &
une fragmentation et & une déstructuration
des représentations et des comportements
politiques. Il faut cependant intégrer aussi
cette déstructuration dans une dynamique
de permanence, de recomposition et de frag-
mentation insidieuse des inégalités [Beaud,
Confavreux, Lindgaard, 2006]. La notion
méme de groupe sacial doit s'enrichir pour
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inegalités sociates

p=

'Y prendreencomptela diversité et les diffé-

rentes dimensions des facteurs de différen-
ciation et le fait que les catégories sociales
sefragmentent, séparantleurs membresen
cariére ascandante des stables et despré-
caires, celxqui atteignent des revenus plus
slevés ot les autres, les individus qui peuvent
accumuler des droits sociaux et celix dont
la trajectoire sociale periurbés ou hachée
implique une privation 4 terme de droits de
retraite en raison d'un trop faible nombre
d'années de cotisation, etc.

Une nouvelle pertinence

des analyses entermes

de classes sociales ?

Par-dela cette « moyennisation » héri-
tage des Trente Glorieuses et cette diffe-
renciation ultérieure des groupes sociaux,
une autre lecture mérite attention, celle
d'une restructuration de la société fran-
caise en classes sociales. En effet, la phase
d'enrichissement rapide et stable, &t de
rapprochement des niveaux de revenus
semble close. Toutes les catégories

sociales sont certes touchées parle chd-
mage de masse etla précarité, mais les
catégories populaires, employés et
ouvriers, le sont nettement plus. L'existence
de catégories fragilisées (les « exclus ) et
de travailleurs pauvres agit fortement dans
e sens de la modération des salaires des
catégories populaires et de leur précari-
sation [Paugam, 2000]. || ne faudrait ainsi
pas opposer exclusion et exploitation, les
deux notions pouvant se renforcer mutuel-
lement.

Ces évolutions, qui se distinguent des
dynamiques observées dans la période des
Trente Glorieuses, peuvent suggérer une
représentation moins optimiste de la struc-
ture sociale, comme 'atteste le profond
malsise des classes moyennes [Bosc, 2008).
Les tendances centrales, renforcées depuis
I'explosion de la bulle immobiliére, relévent
bien de la diffusion de toutes les incertitudes,
du sentiment de précarité, et des frustra-
tions, dubas au hautde I'échelle sociale. B

oz



