	
	
	



Supplementary Material C. Scam Manuals & Theories
Table C.6
Overview of theories applied in each scam manual
	Manual Reference
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22
	23
	24
	25
	26

	Impression Management Theory
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■

	Social Penetration Theory
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■

	Attachment Theory
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■

	Sternberg’s Triangular Theory of Love
	■
	■
	
	
	
	■
	■
	■
	
	
	■
	■
	■
	
	■
	
	■
	■
	
	■
	
	■
	■
	
	■
	■

	Interdependence Theory
	
	
	
	
	
	■
	■
	■
	
	
	■
	
	■
	■
	■
	
	■
	■
	
	
	
	■
	■
	
	
	■

	Maslow’s Hierarchy of Needs
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	
	■

	Self-Determination Theory
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	
	■
	■
	■
	■
	■
	
	■
	■
	■
	
	■

	Number of Applied Theories
	6
	6
	5
	5
	4
	7
	7
	7
	5
	5
	5
	5
	7
	4
	6
	5
	7
	7
	4
	6
	4
	7
	7
	5
	4
	7


Note. Each filled square indicates that the theory listed in the row has been identified as applied within the scam manual listed in the column.
	
	
	



