in concreto —-dans. chaque cas, pour chaque bien —
I'égalité entre une somme d’argent st la valeur d’un bien.
En s’abstenant d'user de cette liberté, en utilisant un
barerie préétabli, le juge manque a cette mission, |l viole
‘une régle de droit: obligation d'estimer. Malgré cette
liberté imposée, 'observateur coristate une forte régula-

“rité des jugements.

~ B. LHOMOGENEITE DES DECISIONS

Il suffit pour s’en convaincre de parcourir les tableaux
de «données chiffrées » publiés par.les revues juridi-
ques. De mystérieuses correspondances. unissent nos
magistratd qui; ‘dans les circonstances communes, éva-
“luent les biens ou les préjudices avec-uné certaine har-
‘moni€. Des raisons techniques'expliquent ce résultat,
“he ‘serait-ce 'que la publication de ces information. Mais,
le“concept d‘« habitus », utilité par Pierre Bourdieu sur-
 tout, paratt:ici doté d’une fgrté valeur hauristique. L"habi-
“tus désigne un systéme de disposition & percevoir, pen-
-ser_ et agir-'d’une certaine fagon: incorporé - par les
‘individus au-catirs de leur histoire. Ce systéme se‘mani-
=feste par un sens pratique, une aptitude 3 agir:selon ta
"logique dea situation dans laquelle $etrouve intéresss,

Foaele,

Py

sans recours a la réflexion consciente, par automatisme.
L'habitus produit des actions réglées ‘sans que’ les
acteurs obéissent & des régles. - - R :

Les magistrats, plus encore que les autres juristes,
paraissent mus par cette boussole interne qui, disant la
valeur, dessine la carte de nos valeurs. Quélques chiffres:
pour esquisser cette hiérarchie. Un arrét de a Cour d‘ap-

“pel-de Paris du 9 juin 1995 estime a un milliard et
de franc le terrain sur lequel s’érige la Bibliothéque natio-
nale. Un dutre, du 6 juillet 1994,.fixe le prix_d’'une toile
.de Van Gogh & 145 millions de francs. Par comparaison

en cas de contamination par le virus di Sida, lé Fonds
d'indemnisation verse deux millions -3, ). victime. de
20 ans; a 40ans on n'a plus droit.qua.1 293 000

70 ans, 461 000 F. Enfin, qui ne connait "honneur & 1

- Georg Simmel observait au début de ce sigcle que
la monnaie, grande entremetteuse, rend toutes choses
comparables et provoque un effét de nivellement des
valeurs. It gonviendrait plut6t de.conclure & un renverse:
ment des valeurs. L'humanisme affirme-que rien ne vaut
une vie humaine, pas méme une bibliothéque pharaoni-
que, pas méme une toile de Vincent. Nos magistrats,
sincéres humanistes pour beaucoup;‘jugent chaque jour
le contraire: V'estimation ? Terrible révélateur.”

F?
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‘W LES EXIGENCES DE PRIX =~
DANS LES e
INTERNATIONAUX

Bien qu'ils.ne soient pas d'une-essence différente des
contrats « domestigues », la détermination du prix se
présente, pour les contrats internationaux, sous un jour

-particulier. . - . - : C b

=+ Les frontiéres que le prix est'appelé & passer oblige
t{gs'pafties & s'enténdre non seulement: sur son. montant
“mais aussi sur son expression monétaire, la devise dans.
laquelle: il ‘doit 8tr& évalué et celle, éventuellement dis-

“tincte; permettant ‘de s’en acquitter. , _
... Le' rattachement du contrat 3 un droit national déter-
ing les contraint, égalenient, 3 s'interroger sur les exi-
ences de celui-ciquant A la déterminabilité immédiate
.¢t objective du prix. La question est d'autant plus impor-
“tanté que les régles gouvernant le prix varient sensible-
“miént d'un’systéme juridigue & 'autre (La détermination
du prix dans les contrats, étude de droit comparé sous
=la;direction:de D: Tallon,Ed.-Pédone;-Paris, 1989 : |. Cor-
+hisier,:La détermination:du. prix dans les.contrats com-
simerciaux portant vente :de’marchandises, RIDC; 1988,
«167). Les divergences sont,.dailleurs; ressenties comme
=un facteur.dfinsécurité par.les.opérateurs du commerce
rinternational.qui préférent, de fagon générale, s’en tenir
;4 des mormes homogeénes:;plutdt que d’essayer de tirer
.avantage d'un.droit:particulier servant-leurs intéréts..
"~ Cette préoccupation explique; qu'au-dela de la diver-
sité ‘des régles propasées par les droits nationaux, I'on
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.aittenté de systématiser les usages et pratiques propres
-AUX contrats internationaux. Une comparaison succingte
-des exigences en matiére de prix dans.différents pays (I}
- permettra de mieux rendre compte de.Fintérét et de
I'originalité des solutions préconisées par de telles tenta-
-tives d'uniformisation {ll}. ST

I.  DIVERSITE DES SOLUTIONS NATIONALES:

Le régime des contrats et partant les exigendes éven-
-tuelles de la détermination de deur:prix reposent, dans
da plupart: des systémes juridiques, sur le: principe-de
lautonomie de la- volonté.-Les' divergences: apparues:
entre les pays de tradition romano-germanique et ceux
{de droit anglo-saxon dans I'acception’ de:ce fondement
‘expliquent que les uns et les autres:ne-congoivent plus
de la méme maniére la nécessité pour les parties: de
s’entendre, dés l'origine, surle prix.de leurs contrats-a
_titre onéreux. L . -

i A} Pourles premiers, I'autonomie de la voloritéimpli-
que-avant tout le pouvoif exclusi des cocontractants de
“préciser le contenu exact de leur relation et corrélative-

ment une certaine restriction du role reconnu au juge.




1° Dans une conception traditionnelle du-contrat, qui
prévaut encore largement dans les pays latins, il s"ensuit
que le consentement initial des parties doit &tre consi-
déré comme un véritable carcan a leur relation. Celle-
¢i ne peut exister valablement qu'ad partir de I'instant
ou les parties sont convenues de I'objet de toutes les
obligations essentielles a leur accord, y compris le prix.

.Mais, méme dans ces pays, la rigueur de ce principe

est assouplie dans sa mise en ceuvre. La souplesse

recherchée consiste tantét simplement sur une attitude
- conciliante des juges, tantst sur un systéme &laboré d'in-

terprétation de ia volonté présumée des parties. )

Les tribunaux belges se sont fait largement l'écho de
fa premigre voie en se montrant enclins & sauver des
contrats dont le prix reste indéterminé ou peut étre fixé
unilatéralement par f'une des parties dés lors que lés
parties se sont estimées liges. Plus timides, les Juges
francais se sont longtemps contentés de protéger uni-

~quement les contrats de service dont les honoraires
n‘étaient pas précisément arrétés, avant de décider
cependant, récemment, d'exclure purement et simplé-
rment les clauses de prix du champ d’application de Iarti-
cle 1129 du Code civil (Cass. ass, plén. 1°"déc. 1995,
4 arréts). : . . s
~ Lautre voie peut étre illustrée par le Code civil italien
‘qui, aprés avoir posé le principe de la détermination
-initiale de [“objet (art. 1346), propose une série derégles
destinées & pallier les imprécisions de l"accard des par-
ties. Ainsi; Iarticle 1474 du-Code civil- permet-il de présu-
mer qu’a défaut de prix explicite, les partiés sont censées
s’8tre référées soit, s'il existe, au prix de marché ou
de bourse, soit au prix normalement pratiqué par le
vendeur. .

2° Cependant, une approche plus libéraie du contrat--

est apparue dans d'autres pays de « civil law », parmi
lesquels FAllemagne, les Pays-Bas et les pays scandina-

- vas, )
Riche de I'expérience du Code Napoléon, le BGB s'ast:

gardé d'ériger en principe formel la détermination pré
cise des prestations par les parties des la conclusion de

leur contrat (§ 154, al. 1°"). Dans le cadre d'un.processus.

de formation progressive de leur. accord; celles-ci peu

vent décider d'arréter le prix postérieurement ou de lais-
ser le soin & I'une d'entre elles de fe fixer seule sousg
réserve de prendre en considération leur intérét mutuel.
Et, pour ’'hypothése ol le contrat n‘indiquait pas laquelle
des parties dispose de ce pouvoir, le BGB précise qu’il

convient de présumer que celui-ci appartient au créan- N

cier du prix (§ 316).

Soucieux de favoriser le commerce, les pays scandina-

ves ont adopté, depuis longtemps, des solutions encore
-plus souples & propos du contrat de vente. Ainsi, en
“droit danois, une vente est susceptible d'étre conclue

sans que le montant du prix ne soit déterming, 'acheteur
‘professionnel étant dans ce cas simplement ‘tehu de
“payer ce qu'exige.le vendeur, pour autant que ses préten-
-tions ne soient pas excessives. ’ wo

" Traditionnellement attaché a une conception plus clas-

sique du contrat, le droit néerlandais s’est récemment
zrésolu & ce qu’une vente puisse étre conclue sans que le
Jprix soit fixé ; un prix raisonnable, pour la détermination
sguquel il convient de tenir compte des pratiques couran-
otes du vendeur, pouvant dans ce cas étre exigé de I'ache-
gieur..Pour un pays. d’exportation, la solution se veut

. 18videmment favorable aux vendeurs. La référence expli-

cite AU, caractére. raisonnable du prix n’en trahit pas
oins l'influence des droits anglo-saxons, -

3 B) Forts d'une conception moins théorique de ia
convention; les pays de common law s"attachent exclusi-

) ﬁﬁgment e‘i“-l_’ahalys'e__a"dzeullg volonté des parties pour appré-

“Cler siun contrat sans prix a pu valablement se former.

~= L'essentiel-consiste a:déterminer si, dans I'esprit des
parties, le contrat était censé étre exécuté, Si tel est-bien

le cas, le‘juge anglais aussi bien qu'américain s'efforcera
de le maintenir grace & une interprétatiqn constructive

de la volonté implicite des parties et de ce dont celles-
ci auraient dd raisonnablement convenir. :

1° Au Royaurme-Uni, le Sale of Goods Act de 1893
{art. 8) fait expressément référence a cette méthode 3
propos du contrat de vente de marchandises, Consacrant
les ragles d'interprétation élaborées’par la jurisprudence
anglaise, le texte retient que le prix d'une vente peut
étre fixé par le contrat mais aussi par I'usage des parfies.
-Et la loi.de préciser, qu’a défaut, il appartient en.tout
état de cause au juge d’allouer au vendeur un prix raison-
nable. Le pracessus d‘implication retenu repose sur.¥in-
tention présumée des parties de donner a leurs stipula-
tions contractuelles |'efficacité nécessaire. if traduit une
approche typiquement anglo-saxonne focalisée sur les
remeédes plutot que sur une analyse théorique des droits
et devoirs (« Remedies precede rights »).

2° La doctring américaine a exacerbé cette approche
en défendant, depuis les anndes trente, une conception .
réaliste du contrat qui s'inscrit en faux contre {a
recherche d'une intention factice des parties. Consacrée
par le Uniform Commercial Code, en 1952, I'analyse a
conduit & admettre formellement la validité de fa verite
'sans prix et & reconnaitre aux juges le pouvoir d*arréter,
dans ce cas, le prix raisennable ay moment de la déli-
.vrance (art. 2-305 {1))..Le UCC prévoit, par ailleurs, que
les parties peuvent s’entendre pour laisser a 'une d’entre
elles le soin de fixer unilatéralement le. prix, -celle-ci
devant seulement le faire de bonne foi.

La difficulté se trouve ainsi résoiue par référence a ce
qu’il est convenu d’appeler des « standards » fondés sur
_une présomption de comportement raisonnable des par-
ties. Délié de Iobligation de rechercher ia volonté hypo-
thétique des parties, le juge américain interprétera voire
complétera le contrat eu égard a ces « standards » dont,
en particulier, celui de Fintention des parties d'étre lides,
:~celui du caractére raisonnable du prix et celui de la bonne
foi. -
¢ Latechnique se veut différente de celle mise en ceuvre
ar les tribunaux anglais. L’une et I'autre visent cepen-
“dant dvant tout & répondre de fagon pragmatique aux
:exigences du commerce. Leur influence sur les tentatives
~~d’uniformisation internationales n'est donc pas surpre-
nante.

' I, — TENTATIVES D'UNIFORMISATION
' INTERNATIONALES

" La diversité des régles et approches qui caractérise
“les droits nationaux étant pergue geénéralement comme
“source d'insécurité, plusieurs initiatives ont été prises,
“au niveau international, pour soumettre les transactions
du commerce international 3 des régles uniformes. Elles
se distinguent a travers Jes technigues mises a profit
“‘traité international visant & harmoniser des législations
“disparates ou études dites « savantes » des pratiques et
“usances auxquslies les parties-peuvent se référer.

La Convention de Vienne sur les contrats’ de vente
zinternationale de marchandise reléve-de_la premidére
-catégorie. La seconde comprend, outre le Réglement
de régulation des relations cantractuelles adopté parla
~Chambre de Commerce Internationale. en 1978, les
récents principes d’Unidroit relatifs aux contrats du com-
merce international. S T
* 1° Deux dispositions de fa Convention- de Vienne
concernent plus particulitrernent le prix des ventes inter-
nationales de marchandises. L article 14, qui exige que
‘toute offre de contracter fixe, expressément ou implicite-
~ment e prix ou donne des indications permettant de
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le déterminer et l'article 55 qui. précise qu'une vente
valablement conclue sans que le prix n'ait été fixé, est
censée avoir été contractée au prix habituellement prati-
qué au moment de la conclusion du contrat, dans la
branche commerciale considérée, pour les mémes

marchandises vendues dans des cir¢onstances compara-
bles.

Le caractére apparemment contradictoire de ces deux
- articles nourrit une. controverse doctrinale sur leur sens
exact.

Une opmlon majontalre semble parfo:s se dessiner en
faveur de la validation du contrat de vente conclue sans
prix (« open price contract») ou pour un prix encore
imprécis. Un arrét récent dela Cour supréme d’Autriche,
du 10 novembre 1994, se prononce d’ailleurs en ce sens
aprés que la Cour supréme d’ Hongne, ie 25 septembre
1992, avait pris la partie inverse:

La convention nie fournit pas d'mdicatidn précise sur
:les: clauses de détermination unilatérale du ptix mais
-Fopinion générale considére qu’elles doivent egalement

-&tre reconnues, sous réserve de la mauvaise foi ou de-

I'abus -de celui qui en bénéficie. Llinspiration de Ia
convention est libérale de sorte qu'il serait cerfainement
contraire 4 son esprit de faire-dépendre la validité d'une
telle clause, comme celle de.la vente sans prix, de la
loi nationale auquel le contrat est soumis..

La relative imprécision des dispositions concernées
‘netraduit finalement que la difficulté de s’entendre, dans
le cadre de I'élaboration d’un traité international, sur des

régles véritablement communes ; obstacle qui est évité,
dans une large mesure, lorsqu’ |I s aglt « seu.'ement » de
codifier des usages.

2° Au titre de ces codifications privées, il convient de

faire état, avant tout, de I'ceuvre accomplie par Ilnstitut

International pour I'Unification du Droit Privé, connu
davantage sous {'acronyme Unidroit. Les principes rela-
tifs aux contrats du commerce international, rendus
publics en mai 1994, contiennent, en effet, de riches
enseignements sur les usances dans ce domaine, en
particulier, sur les exigences usuelles en matiére de prix.

L hypothese que les parties pmssent se lier sans avoir
arrdié le prix leur contrat est envisagé comme une prati-
que courante. Et les principes de préciser, qu'a défaut
d'autres précisions, les parties ont voulu, dans ¢ce cas,
se référer au prix habituel {art. 5-7). Lorsqu’un tel prix
glemste pas, il convient de déterminer un prix raisonna-

e

Les prmclpes prevment par allleurs que le contrat
peut laissér & 'une des parties le soin d'arréter unilatéra-
lement le prix-a la seule condition que les. prétentions
de celle-ci ne s’avérent pas déraisonnables.

Finalement, ces solutions s‘inspirent tout autant de la
Convention de Vienne que des droits anglo-saxons ou
des droits des pays de ¢ivil law d'une approche libérale.

Car, moins encore que les transactions domestiques,
les contrats internationaux. supportent un carcan trop
étroit. La liberté a laquelle agpirent les parties pour traiter
du prix n'en constitue qu’une illustration.

I PRIX D'ACHAT ET DE REVENTE
DANS L'ORDONNANCE
DU 1¢" DECEMBRE 1986
(réd. L. 1¢" juillet 1996)

G:Ibert PARLEANI
Professeur & 1"Université de Paris 1 (Pantheon Sorbonne)

. 1l n'y a pas que [a concurrence par [es prix. D'autres

facteurs peuvent. &tre pris..en considération par les

_consommateurs, et preferes @ un simplé avantage de
- .prix.. Cette idée est présente dans les’ dronts interne et
communautaire_de la concurrence. Onla retrouve en

partlculler dans les arréts Métro.de la Cour de -justice,”

ot Fidée d'une coemstence entre des formes modernes

.de commerce,. et des formes plus traditionnelles,..ou -

orientées; -vers un déveleppement .du- service .aux
consommateurs, est clairement exposée _(‘_l)

- Mais cetté idéé de ‘coexistence porte-en elle-mémie ses
limites. Elle n'est posmble que_lorsque les arguments
de concurrence qui ne portent pas‘sur les prix sont suffi-
‘samment pergus par les consommateurs pour équilibrer
la différence du prix. Cela'peut étre’ le cas ‘pour la distribu-

. tion sélectivé de certains produits de luxe ou de haute
. -technicité, pour lesquels les exigences d'une distribution

{1} CJCE, Métro/Saba1 25 oct 1977 aff 26/76, rec. 1875, et
Meétro/Saba 2,.22 oct.- 1986, aff- 7’5/84 rec. 3021, :
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- essentiel du commerce.

) adequate pesent sur Ies cofits des. d|str|buteurs ot [|m|1fe :
'donc leurs pOSSIbiilteS de; balsser les prix (2) .

- Cela peut aussi étre: le cas avec la franchlse olr e est'
un- i« concept » - commercial: qui est. censé. . attirer:le.

,consommateur On pressent. toutefois que la-concur- -~

rence par les prix demeure presque toujours le- ress

2. Peut- -on, alors, assurer de manidre plus generale !a.,=
coexistence de plusieurs formes de comrtiérce, ce qui. -
serait a priori un ferment de la concurrence ? Cette:: .
coexistence peut sans doute étre assurée par un fégime:-

‘de prix imposés au stade du détail. Un tel régime ne

peut qu’étre artificiel, et administratif. Il peut reposer sur

‘une sorte de délégation au profit des fournisseurs (3).

li présente de sérieux inconvénients. Facteur de rigidité,

{2} V. TP, 12 déc. 1996 rec. Il 1857 Ga!ec/Comm:ssron, Par-
fums Yves Saint Laurent, aff. T. 19/22, et Parfums vaenchy,'
aff. T. 88/92, rec. li, 1967.

(3) V. la loi Lang du 10 aodt 19871, sur Ie pnx du hv.re en

France.




